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RESUMEN

La investigacion planteada deduce las respuestas adaptativas de la
empresa venezolana ante el propdsito gubernamental de suprimir la
economia de mercado y afectar la propiedad privada. El uso de modelos es
frecuente en el andlisis microeconémico, ellos permiten anticipar reacciones
racionales de las unidades productivas, ante variaciones en las condiciones
del mercado, sujetas al cumplimiento de ciertos supuestos. El
comportamiento de la empresa ante una eventual supresion del mercado,
constituye una novedad. Una aproximaciéon a su estudio se emprende
tomando como punto de partida el modelo de la Competencia Perfecta (CP),
luego se procede a levantar los supuestos basicos, introduciendo
restricciones que simulan situaciones reales acaecidas en el tercer lustro del
presente siglo. Las respuestas son predecibles: ajustes en el nivel de
produccién, en la composicién de la gama de productos a ofrecer, el nimero
de trabajadores, reduccién de los gastos en adquisicion de maquinaria y
equipo (inversion) y en mejoras tecnoldgicas, con el fin de mantener
operativas las plantas, y, en caso extremo, cese de operaciones. El principal
hallazgo resulta paraddjico: para sobrevivir, la empresa estd condenada a
ser ineficiente en la asignacién de los recursos.

Palabras clave: Adaptacibn empresarial, mercado, regulacion,
productividad.
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ABSTRACT

The proposed research deduces the adaptive responses of the Venezuelan
company to the governmental purpose of suppressing the market economy
and affecting private property. The use of models is frequent in the
microeconomic analysis, they allow to anticipate rational reactions of the
productive units, due to variations in the market conditions, subject to the
fulfillment of certain assumptions. The behavior of the company in the event
of a possible suppression of the market, constitutes a novelty. An approach
to their study is undertaken taking as a starting point the Perfect Competition
model (PC), then proceeds to raise the basic assumptions, introducing
restrictions that simulate real situations occurred in the third luster of the
present century. The answers are predictable: adjustments in the level of
production, in the composition of the range of products to be offered, the
number of workers, reduction of expenses in acquisition of machinery and
equipment (investment) and in technological improvements, in order to keep
operative the plants and, in extreme cases, cease operations. The main
finding is paradoxical: to survive, the company is doomed to be inefficient in
the allocation of resources.

Key words: Business adaptation, market, regulation, productivity.
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RESUMO

A pesquisa proposta deduz as respostas adaptativas da empresa
venezuelana para o proposito governamental de suprimir a economia de
mercado e afetar a propriedade privada. O uso de modelos é freqUente na
analise microecon6mica, permitindo antecipar as reac¢des racionais das
unidades produtivas, ante variacdes nas condi¢cdes de mercado, sujeito ao
cumprimento de certos pressupostos. O comportamento da empresa ante
uma eventual supressdao do mercado, constitui uma novidade. Uma
abordagem para o seu estudo é realizada tomando como ponto de partida o
modelo da Competéncia Perfeita (PC), logo se procede a levantar os
pressupostos basicos, introduzindo restricbes que simulam situacdes reais
ocorridas no terceiro quinquenio do seéculo atual. As respostas séo
previsiveis: ajustes no nivel de producdo, na composicdo da gama de
produtos a serem oferecidos, no numero de trabalhadores, na reducao das
despesas de aquisicdo de maquinas e equipamentos (investimento) e em
melhorias tecnoldgicas, a fim de manter as instalacées operacionais e, em
casos extremos, cessar as operacodes. O principal achado é paradoxal: para
sobreviver, a empresa é condenada a ser ineficiente na alocacdo de
recursos.

Palavras chave: adaptacdo empresarial, mercado, regulagao,
produtividade.
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Introduccion

Mediante el analisis de planes, proyectos y resoluciones oficiales puede
corroborarse que el proyecto politico denominado Socialismo del siglo 21
pretende minimizar el mercado y la propiedad privada. Dada esta
orientacién, se entiende que el empresariado venezolano, sometido a un
cerco normativo, tenga que adaptarse a las circunstancias que se van
generando. Los controles de precios, de acceso a divisas, de los canales de
distribucién, las fiscalizaciones arbitrarias, regulaciones y permisos para
producir, transportar y comercializar, conforman una entorno hostil para la
funcion empresarial (Casanova, 2017).

Con el proposito de deducir las estrategias de adaptacion de la empresa
venezolana ante disposiciones gubernamentales que restringen la libertad
de accién de los empresarios en cuanto al uso mas eficiente de sus plantas,
la presente investigacion toma como punto de partida la Teoria de los
Costos en Competencia Perfecta y se procede a levantar los supuestos
basicos, introduciendo restricciones al funcionamiento del modelo, que no
provienen de la competencia mercantil, sino de la intervencién del gobierno
en los asuntos econdmicos. Se ha elegido esta opciéon porque uno de los
postulados esenciales del modelo considera que la empresa es precio
aceptante, que semeja de algun modo, aunque por causas distintas, la
imposicién de precios por parte de la autoridad gubernamental. Y también
porque se tiene la conviccion que resulta infructuoso intentar modelar a la
empresa venezolana tomando en cuenta bibliografias estandares de
extendido uso, por ejemplo aquellas que versan sobre los comportamientos
estratégicos de las organizaciones empresariales ante la presencia de las
cinco fuerzas sefnaladas por Porter: nuevos competidores, rivalidad entre los
competidores, poder de negociacion con proveedores, poder de negociacion
con clientes y potencial amenaza de productos/servicios sustitutos (Porter,
1980). Ese ultimo modo de proceder se desecha por cuanto establece un
supuesto en extremo rigido, alejado de la realidad doméstica, a saber, un
Estado neutro. Un Estado que acepta coexistir con la empresa privada en
un ambiente de armonia, de complementariedad, que dista mucho de ser el
caso venezolano guiado por los fundamentos del “Socialismo del siglo XXI”,
abiertamente opuesto al sistema de libre empresa.
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El estudio se ajusta a la tipologia investigacion documental exploratoria y
descriptiva (Méndez, 2006). Exploratoria debido a que intenta analizar un
modelo tedrico, la teoria de la produccion y costos bajo el enfoque de la
competencia perfecta. Es descriptiva porque se identifican-describen formas
de conducta empresarial ante mecanismos estatales adversos, recogidas en
diversas fuentes bibliograficas y cifras econdmicas. En tal sentido, el
propésito es llegar a deducciones apropiadas con la informacién recolectada
de fuentes secundarias de indole impresa y electrdnica (Arias, 2012). La
base tedrica que rige el analisis sobre la adaptacién empresarial, parte de
los postulados de la “competencia perfecta”. Resaltando que las firmas por
un lado maximizan produccion con los factores productivos a disposicion vy,
por otro lado minimizan el costo de emplear dichos factores. Este ultima
operacion aplica ante cualquier estructura de mercado (Varian, 1998).

Compréndase a tiempo que las acciones gubernamentales, primero bajo el
mandato de Hugo Chavez (1999-2012) y luego su sucesor en el cargo,
Nicolds Maduro (2013-47), son derivaciones inmediatas del entramado
juridico que se ha edificado a lo largo del transito socialista. De manera que
hay posibilidad de cimentar el socialismo, siempre y cuando haya el auspicio
legal (Dieterich, 2007). Asi, el gobierno bolivariano obtiene la justificacion de
forma, importa poco, si existe la justificacién de fondo (Léidenz, 2015).

En otras palabras, al referirnos a la fundamentacion legal, se esta acotando
gue dicho mecanismo es la fuente que sustenta a la anterior y posterior
accion gubernamental, en pro de favorecer objetivos propuestos. Bajo esta
forma de proceder, el actual andamiaje juridico en Venezuela concibe
estatutos que afectan o desalientan a toda unidad productiva independiente
y privada, visto que los planes nacionales ejecutados y en desarrollo asi lo
hacen saber. Tan es asi, que lo importante para la nacion -contrario a lo que
sucede en otras latitudes-, es el “funcionamiento comunal de la economia”
(Boza, 2015; Pifa y Salas, 2015). En menoscabo de conquistar altos niveles
de competitividad en esta ultima. Es bien sabido que el reto institucional de
los Estados modernos, gira en mantener un contexto competitivo entre los
agentes economicos (Sequin, 2015). Para ese fin, proveen el marco
institucional y legal mas propicio. Pero en la época del socialismo
venezolano, los objetivos a perseguir, originan direcciones contrarias
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respecto al mundo, inclusive respecto a planes propios, disenados al
comienzo del periodo bolivariano. Asi lo expresa Pérez (2012, p. 88) cuando
concluye que “el gobierno paulatinamente abandona los postulados
esgrimidos en el conocido Plan de la Nacion 2001-2007...”. Dicho plan no
se ajustaba al socialismo, se asociaba mas a un proyecto estandar a seguir
de cualquier nacién con libertad econémica.

De modo analitico-descriptivo y a razén de la investigacion documental, se
acudird a fuentes secundarias electrdnicas construidas y disponibles por el
Banco Central de Venezuela, BCV, Instituto Nacional de Estadistica, INE,
diferentes ministerios e instituciones relacionados con el area econdémica,
organismos ad hoc, como la Superintendencia Nacional en Defensa de los
Derechos Econdmicos (SUNDEE), organizaciones como la Confederacién
de Industriales (CONINDUSTRIA) y un organismo independiente, el Centro
para la Divulgacién del Conocimiento Econémico (CEDICE), para recabar la
base cuantitativa y cualitativa pertinente para la modelizaciobn que se
pretende acometer. En tal sentido, se estudia inicialmente lo referente al
marco legal-regulatorio sobre la economia doméstica, siendo objeto de
analisis la Ley de Costos y Precios Justos, LCPJ (Republica Bolivariana de
Venezuela, 2014), la Constitucion de la Republica Bolivariana de
Venezuela. El andlisis hace especial énfasis en el lapso 2010-2015.

El estudio muestra tres respuestas ante tres tipos de estrategias
gubernamentales destinadas a entrabar el funcionamiento de los mercados:
ante las estatizaciones-confiscaciones, denominadas acciones directas,
ante las regulaciones y controles, denominadas acciones explicitas y un
tercer grupo, acciones implicitas, destinadas a restringir el acceso a las
divisas e impedir la exportacién de productos mediante la sobrevaluacion
del signo monetario. En atencién a las acciones mencionadas (directas,
explicitas e implicitas), esta investigacion pretende anticipar la probable
reaccion empresarial venezolana, evidenciada en la reduccién en el nivel de
actividad y el desabastecimiento.

Conducta empresarial Precio-Aceptante: la minimizacion de costos

Los premios Nobel en Economia, K. Arrow y G. Debreu, basandose en el
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equilibrio general de Walras, argliian que el advenimiento de la competencia
perfecta dentro de un determinado mercado, podia ser resumido a tres
requisitos: 1) Activa afluencia entre agentes econdmicos, lo que genera,
empresas precio-aceptantes. 2) Semejanza en la informacién disponible
entre los agentes involucrados: la informacidén debe fluir como un bien libre.
Y por ultimo, 3) libertad para transferir factores productivos, al tiempo de
ofrecer bienes sustitutivos perfectos: libre movilidad para entrar/salir del
mercado y producir bienes homogéneos. Dichos rigores, instituyen auan el
modelo de referencia cardinal dentro de la extensa teoria econdmica,
concretamente, en los postulados del andlisis microeconémico (Varian,
1998).

Se puede percibir entonces, que la razdén fundamental por la que las tres
categorias mencionadas en parrafo anterior son tomadas en cuenta, reside
en la intencion teorica de restringir la posibilidad de dominio y posiciones de
ventaja de un agente sobre otro en las dinamicas de mercado. Por ello, una
afluencia suficiente entre agentes, igual disponibilidad de la informacién y
homogeneidad tecnoldgica -paridad de costos-, cuando menos, favorece
que los agentes econ6micos partan desde el mismo puesto de salida
(Fernandez y Tugores, 1992). En si, se busca que los agentes dispongan de
condiciones similares para la toma de decisiones, alcance de sus objetivos y
sostenimiento de las operaciones productivas. Por defecto, sera la dinamica
practica quien aprecie la presencia e intensidad de tales axiomas teoricos
(Bufalo, 2014).

El modelo de la Competencia Perfecta - CP- parte de que la firma no puede
imponer el precio, por tanto, la maximizacién de la ganancia se logra
adaptando la empresa a la tecnologia existente mas eficiente (planta) v,
usando la menor cantidad de trabajadores. Esto es eligiendo el nivel 6ptimo
de produccién, que, por definicion, es donde los costos medios se
minimizan. Si sucede algo distinto a ello en la dinamica de mercado, existe
el riesgo de devenir en empresa extra marginal.

Una empresa extramarginal es catalogada, en términos exclusivamente
econoémicos, como una organizacién que rehuye al concepto mas elemental
de la ciencia econémica, a saber: el costo de oportunidad. Pues, la dificultad
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de subvencionar a los costos —tan siquiera parcialmente- es sefial de que de
los insumos capital y trabajo [k,/] rinden sub-éptimos aportes (Leftwich,
1972). Desde aqui empieza el desafio empresarial; alejarse de las préacticas
ineficientes que imposibilitan el cubrir costos. En efecto, toda empresa esté
concebida para producir con mas eficiencia que sus elementos operando
por separado (Tirole, 1994), es decir, a la firma el mercado la juzga o premia
por su nivel de eficiencia, que no es otra que la destreza de reducir costos
totales [min Ct]; aquellas carentes de esta destreza no sobreviven en CP.
De esta manera, la teoria de los costos bajo CP, permite la observancia de
las posibles decisiones empresariales ex ante de mercado. Es decir, no se
concibe margen de ganancia, sin previamente existir ajustes en la estructura
productiva (tecnologia), en términos tedricos; sin que tenga lugar un proceso
a priori de reacomodo 6ptimo de los costos. Para la empresa venezolana,
priva la hipétesis en la que la accion gubernamental es considerada un
costo adicional. Asi, la conveniencia de demostrar, como una organizacion
productiva consigue idoneamente distribuir los costos y, mas alla de
alcanzar beneficios, algo mas importante, permanecer operando en la
economia a razén del costo que representa la intervencién del Estado.

Como se afirm6 arriba, una empresa funcionando racionalmente buscara
maximizar los beneficios, estos ultimos son maximizados siempre y cuando
opere dentro de la agencia una conducta minimizadora de costo, valga
decir, ambas acciones estan entretejidas. Sin embargo, maximizar
ganancias es so0lo una sintesis de las posibles acciones empresariales, pero
el hecho de minimizar costos representa para una empresa un objetivo
inaplazable. Esto ultimo es lo que conlleva a la teoria econdmica a centrar
su andlisis en la dimension temporal de la firma. Se habla, por tal razén, del
corto y largo plazo debido a que reducir costos en el presente o0 a posteriori,
implica que las restricciones, compromisos y proyectos cambian totalmente
(Varian, 1998). Acorde a ello, empecemos por considerar la presencia de
costos a corto y largo plazo, el primero asociado al uso de factores rigidos y
el segundo a factores flexibles (Leftwich, 1972). Lo que genera en concreto,
dos tipos de adaptaciones empresariales: una parcial y otra total, que se
abordan a continuacién.
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La adaptacion de la empresa

Por adaptacién total se entiende el momento donde una funcion de
produccién muestra que la cuantia tanto del insumo capital como el insumo
laboral es indefinida en tanto la industria lo determine. Alli entonces, los
costos variables son predominantes. En cambio, para el caso de la
adaptacién parcial, los costos fijos representan gran influencia sobre la
combinacién éptima del Unico insumo variable disponible, ya que tomando
en cuenta a Tirole (1994), un costo fijo no es mas que los costos de
operacion a la que toda empresa debe incurrir para estar dentro de la
industria, sumado al costo de oportunidad de los beneficios renunciados al
no emprender otra actividad. En otros términos, una vez efectuada la
inversién en legalidad (contractual) y planta (tecnologia), al empresario sélo
le queda alterar la cuantia del insumo variable sobre dicha inversion, en
este caso, optimizar el numero de empleados por acervo capital, segun la
productividad laboral maxima que reporte un empleado adicional.

La productividad maxima hace mencion al optimo de explotacion del factor
variable sobre la cuantia del factor fijo (con los factores disponibles, producir
lo maximo posible de forma méas barata). En ese instante, se alcanza la
eficiencia productiva empresarial. Ahora, la eficiencia econémica vendra
determinada por la destreza de reducir los minimos costos unitarios [Cme]
hasta el precio de mercado [p]. Ha de enfatizarse que los precios en el
mercado de factores productivos y de bienes y servicios bajo CP estan
dados; la empresa es simplemente tomadora de precios.

Como se ha puntualizado, en el corto plazo la empresa se adapta a unas
limitantes endégenas por un lado y externas por el otro. Existe por tanto,
una restriccién dual para la empresa de libre mercado: cuanto producir y a
qgué precio vender. Cuanto producir es una limitacidén tecnolégica cuyo limite
lo impone el tamano de la planta y la disponibilidad de insumos.
Paralelamente, sin existir una restriccion de mercado, toda empresa
cobraria un precio indefinido por unidades producidas. Es por ello, que la
decisién de la tecnologia y el margen de maniobra disponible para usar
Optimamente el capital con cantidades de trabajo ([{] actua realmente como
un factor cuasi fijo), se convierte en una incégnita importante a solucionar en
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la superficie empresarial, ya que el ratio [Z/E] -manteniendo inmaovil el resto

de las variables- influye sobre los costos unitarios de produccion (Fernandez
y Tugores, 1992). Siendo mas especificos, de la pericia en como se
gestionen las restricciones internas (aca puede pensarse en toda la cadena
productiva, desde el insumo mas pretérito hasta que el producto o servicio
llega al consumidor) dependera en gran medida el ajuste sobre las
limitantes exdgenas, entre ellas; preferencia de los clientes, presencia de
bienes sustitutos y circunstancias indeseadas. Estas ultimas variables de
dificil control empresarial, cumplen el rol de surtir informacion, informacion

que afecta a [l/l?] y éste a [Cmel].

Los parrafos anteriores pueden ser llevados a un lenguaje abstracto y
representados utilizando un analisis grafico, para ello, asumase lo siguiente:
suponga que una empresa Z emplea una cantidad diversa de insumos,
abreviados en capital [k] y trabajo [l] para producir un bien Y. Donde dicha
empresa viene representada por una funcién tipica de produccién Cobb-
Douglas Y, = f(k,1). Ahora, usar unidades especificas de capital y de
trabajo implica pagar en el mercado de factores una [r], remuneracion al
capital y unos salarios [w] respectivamente. Si tomamos en cuenta una
adaptacién parcial, tenemos que uno de los dos factores es rigido, en este
caso consideremos [k], tendriamos queY, = f(I) conk. Si el costo total
proviene del pago desembolsado tanto en el factor fijo como en el variable,
la funcién de costos vendria expresada de esta manera CT = wk +rl . El
término wk seria el costo fijo y 7l el costo variable. Como la produccién en
el corto plazo depende de las unidades de insumo variable incorporado
dado un stock fijo de capital y obligaciones adquiridas, la funcién de costo

resultante puede ser representada asi CT = CF + f(y). Siendo el costo

medio por unidad Cme = %F+% y el costo marginal, es decir, el costo de

i i ici ; ; ocT
producir una unidad Y adicional agregando insumo variable Cmarg = o
. o (£ L)
Se busca entonces: MinCme = yay Y

Las curvas tipicas del costo total, medio y marginal, se modelan a través de
trazados que permitan reflejar principalmente la nocion de la ley de los
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rendimientos decrecientes al tiempo de mostrar el equilibrio de producir un
bien al menor costo promedio posible dada una tecnologia disponible
(Hirshleifer y Glazer, 1994). En el Grafico 1, se ilustra que la empresa Z
pertenece a un conglomerado mayor de empresas que producen el mismo
bien Y (1* y 3% axioma de la CP), las empresas involucradas en esa
industria, considerando sus capacidades tecnolégicas, trazan la curva de
costos a largo plazo (adaptacién total). En el corto plazo, el nivel de
produccién que minimiza los costos promedios de una empresa (para la
firma Z el éptimo de explotacidon se alcanza en YZz), puede que no coincida
con el nivel de produccion de largo plazo de la industria (YzLp seria el
volumen tipico de produccion entre el corto y largo plazo), esto se debe, en
parte, a las asimetrias de planta entre las empresas, mejor dicho, a los
distintos rendimientos de escala de cada firma. Lo que influye en gran
medida, en la obtencién de economias o des-economias internas segun sea
el caso.

Las implicaciones que arrastra una dinamica pesimista/optimista en el
mercado, se refleja en el aumento/disminucion del desempleo y sobre el
PIB. Dado que el empresario busca responder ante las expectativas
endogenas y exbégenas que rodean a sSu empresa, seran en primera
instancia, los insumos productivos [k; 1] quienes absorban las decisiones
tomadas. En realidad, son los mercados laborales y de capital quienes
absorben los shocks positivos y negativos de las expectativas
empresariales. De modo que, la politica microecondémica ha de buscar que
la funcién empresarial no sea entorpecida (Gémez, 1989).

Adaptacion parcial de la empresa venezolana

Llega el momento de deducir la adaptacidén parcial de la empresa nacional
con base en los postulados de la competencia perfecta esgrimidos e
incorporar los mecanismos accionados por el gobierno socialista que
afectan la gestion empresarial privada. De esta forma, se consigue modelar
y explicar la conducta de la empresa nativa en la era bolivariana. Es
provechoso, sin embargo, recalcar que al hacer mencién a una adaptacion
parcial, se hace alusion a la dimensién temporal mas proxima de cada
empresa, es decir, concebir sélo las decisiones empresariales bajo un
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analisis de corto plazo, lo cual el punto numero 1 esbozado en estas
mismas lineas, apunto6 a ese ajuste.

Grafico 1: Adaptacion parcial de la empresa bajo competencia perfecta

O
o
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Fuente: Elaboracién propia:
En este caso la proyeccién de largo plazo es optimista, hasta tanto no se agoten las
economias internas (ceteris paribus), toda empresa buscara crecer en el tiempo. Las
curvas A, By C son empresas pertenecientes a la industria del bien Y

El influjo de acepciones y congruentes bibliografias, entre ellas Gdémez
(2008), Pérez (2012), Abadi (2013), Balza (2015), Palma (2015), Sequin
(2015) y Léidenz ( 2015) como fuente matriz, permiten organizar la accién
gubernamental socialista —anti mercado- para el periodo 2010-2015, segun
su indole, en: directas (expeditas), explicitas (patentes) e implicitas
(mesuradas). En este sentido, las posibles respuestas empresariales se
desglosan de seguidas:

a. Salida empresarial, respuesta a las acciones directas

Como se asentd en lineas anteriores, para hablar de empresa, firma e
industria ha de darse por descontado la existencia y respeto de la propiedad
privada a plenitud, sin esta, aquellas solamente serian una figura
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imaginativa. Por ello, mas all4d de tener en cuenta la idea de que en un
mercado competitivo puro; salen del mercado las empresas que no asimilen
la tecnologia mas eficiente, minimizadora de costos. Se debe tener presente
gue en Venezuela, el curso progresivo de pérdida en la cuantia de firmas
por producto demandado, viene conducido por el inmutable objetivo
gubernamental de afectar a la propiedad privada, o lo que es lo mismo,
perjudicar a la libre iniciativa empresarial. En otras palabras, el cese de las
funciones empresariales en el pais, es forzado principalmente por la accién
del Ejecutivo, no por dinamicas intrinsecas del libore mercado a través del
proceso de “destruccion creativa” a la que hacia mencién Schumpeter. Alli,
lo grave del cierre se circunscribe a que una empresa ineficiente “muere”, no
para dar paso a firmas de mayor eficiencia; todo lo contrario, muere porque
se le dificulta mantenerse en el mercado o porque se decreta su salida
(Léidenz, 2015).

Varias fuentes constatan lo expresado en el parrafo anterior. En boletin de
la Federacion Venezolana de Céamaras de Comercio y Produccion
(FEDECAMARAS, 2015: 3) se sostiene que “la participacién industrial en el
PIB trepd desde un escaso 4,2% en 1950 hasta 18,1% en 1995 (...) y en el
lapso bolivariano este indicador perdié 3,32 puntos porcentuales, al pasar
de 16,55% del PIB en 1999 a 13,23% en 2014. Por su parte (INE, 2017) en
los Principales Indicadores de la Industria Manufacturera, total nacional
(INE, deja ver que el numero de establecimientos era 6309 de las 8431
existentes para el ano 2000 Y, segun CEDICE (2011) el numero de
empresarios se redujo en 50%,, de 900.000 pas6 a 450.000.En publicacién
de CONINDUSTRIA (2017, p.18) se asienta que “el empleo manufacturero
pasa de representar un 4% sobre la proporcion del empleo total para el afio
1997 a ser un 3,2% para el ano 2013. Al comparar el empleo de la
manufactura con el empleo formal, para 1997, representaba un 7,6%,
mientras que para 2013 la proporcién se redujo a 5,5%”. La situacién se
agrava al considerar el numero de establecimientos cerrados, 8000, si se
amplia el lapso de analisis comenzando desde el afio 1998 (Olalquiaga,
2016).

Partiendo de la hipbtesis que una empresa es, hasta el presente, el mejor
mecanismo de sintetizar a la produccién de bienes y servicios en una
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economia (Tirole, 1994), puede afirmarse que en tanto éstas disminuyan en
el armazén del parque financiero, industrial y comercial (ver Grafico 2), la
escasez, entendida como una oferta insuficiente [0;] incapaz de responder a
la demanda [D;], comienza su evolucién [l O0; < D;] y empezara a agravarse
con el tiempo. En consecuencia, una economia que marche por la via de
reducir el nimero de sus establecimientos [n 1], productivos, en realidad
esta transitando una senda de menor ocupacion laboral [l 1], menor
productividad [K ], menor produccién [Q ], menor competencia -el precio
de mercado asciende [n l:P 1]- y menor crecimiento (Abadi, 2013). Se
dificulta en la praxis, por tanto, el desarrollo nacional al ampliarse el rezago
empresarial, junto a la obsolescencia tecnolégica.

De este modo, cuando se concreta un cierre o interrupcion abrupta, el
empresariado esté diciendo por un lado que no hubo posibilidad o se agot6
el margen de anticipacion racional y por otro, que se fallé en la capacidad
de ajuste ante los severos mecanismos anti-mercado del “Socialismo del
siglo XXI”. Resta por especificar, aquellas organizaciones productivas que
aun pueden de forma dual anticiparse y ajustarse ante el entorno hostil de la
economia venezolana, es decir, aquellas que tienen un razonable grado de
supervivencia, abanico de estrategias, habilidad de sustituir sus operaciones
o simplemente, cuentan con mayores espacios de negociacién con el
Ejecutivo -postergar la salida.

b. Respuesta a las acciones explicitas.

En lo que sigue se intenta mostrar coémo es la adaptacion a las acciones
explicitas. El resultado no es otro que el predominio de empresas donde la

relacion [l/l?] se inclina hacia el factor K, valga decir, sobreviven las grandes

empresas.
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Grafico 2: Figuracion del proceso de menores empresas a lo largo del
tiempo

012944

Tiermpo

Fuente: Elaboracién propia.

El Cmg es la curva de oferta, cada curva de costo marginal representa la sumatoria
horizontal de la ofertas de cada empresa en una industria, se denota que con el
curso del tiempo el Cmg pierde densidad, mientras la demanda gana densidad. El
paso de P1 a P5 refleja un proceso de alza en el nivel de precios.

Como ya se menciond, la teoria denota que la nocion de costo fijo se asocia
tanto a aquellos costos independientes de la produccidon como los costos
imprescindibles para entrar al mercado (Varian, 1998). Aquellas empresas
que se caracterizan por incurrir en elevados costos fijos, tienden a formar
parte de grandes y medianas empresas dentro de la industria, porque su
escala productiva implica un factor capital (infraestructura, maquinaria,

mecanizacion, digitalizacion) extenso por sobre el factor variable [Z/E]'

Ahora, estas gozan de un mayor ajuste en el ratio trabajo-capital [Z/IE]’ lo

que permite obtener rendimientos crecientes, a saber, reducir costos en la
medida que aumentan su produccion al incorporar mas factor laboral, por
supuesto siempre y cuando se cumpla la condicibn [Cmg < Cm].
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Si tomamos en cuenta que las empresas en competencia perfecta estan
forzadas a producir en la escala minima eficiente [EME] a largo plazo, en un
mercado donde el costo fijo sea alto, ocurrira que habra pocas empresas
instaladas, el gasto de entrar al mercado requiere cantidades ingentes de
capital, posible de financiar a través de grandes inversiones. Por ejemplo la
escala minima eficiente de explotacibn sera mayor en la industria
automovilistica que en la industria del calzado. Tenemos entonces que el
Ejecutivo, aplicando controles de precios [p], en su mayoria por debajo del
optimo de explotacién (corto plazo), propicia que sélo las empresas que

cuenten con mayor capacidad [Z/IE]’ puedan sobrellevar de momento dicha

politica. Sobre este punto, es menester hacer dos precisiones, puesto que
existen obstaculos para acercarse al nivel EME aconsejado.

Hasta este momento, se ha considerado que la direccion de la firma no tiene
impedimento legal alguno en ajustar el nimero de trabajadores ocupados,
de acuerdo a la escala EME seleccionada. La posibilidad de optimizar el
namero de empleados esta seriamente afectada por la inamovilidad laboral,
que en Venezuela se prolongarapor 16 afos ininterrumpidos. El
antecedente data del 28 de abril de 2002 cuando el presidente Hugo
Chavez bajo el decreto presidencial numero 1.752 (Republica Bolivariana de
Venezuela, 2002) establecié la medida. Desde entonces se han promovido
26 decretos para darle continuidad; sin embargo, la reciente ley tiene la
prolongacién mas grande que se haya hecho de la decisién, por tres afnos,
establecida en diciembre 2015, por Nicolds Maduro, ocasionando un
irremediable incremento de los costos variables, al obligar a mantener en
ndémina trabajadores redundantes. Por otra parte, la cantidad de insumos
requeridos por las plantas, que se supone de acceso irrestricto, no se
consiguen con facilidad, bien por escasez, que se atribuye a insuficiencia en
la produccién doméstica, ya que en el mercado de factores se reproducen
circunstancias restrictivas o bien por las barreras erigidas para la
adquisiciéon de insumos importados en las cantidades deseadas, o en la
obtencion de las divisas necesarias.

En el Gréfico 3, se refleja la dinamica de introducir un control de precio
maximo, por lo cual se ubica comunmente por debajo del precio de mercado
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(Leftwich, 1972). El establecer dicha politica, surte efectos
contraproducentes en la dinamica mercantil. Sin embargo, existen mercados
donde el costo fijo difiere, por tanto, difiere la reaccion entre los agentes
economicos. En un escenario de precios maximos sobre una industria de
costos fijos altos, so6lo las empresas de mayor planta podran permanecer en
pie (caso empresa C). Cuando se implementa un precio maximo sobre una
industria de costos fijos menores, puede que sobrevivan mas empresas,

pero éstas tienden a alterar la composicion [Z/IE]’ sin que el Ejecutivo pueda

estar al tanto en tiempo real (en este caso la empresa ¢ produce qc y lo
oferta al precio de mercado). En contexto, puede observarse en dicho
gréfico, que se agudiza los inconvenientes de aquellas empresas donde su
minimizacién de costos medios es superior o igual al precio de mercado
vigente. Se tiene el caso de la empresa A y a, ambas estarian sobre-
explotando al factor fijo, lo que forzaria un inercial cierre. Para la empresa B
y b, no seria el mercado sino la legislacion quien las desplaza.

Asimismo, es notable la estrategia y eleccion del empresariado por producir
en una etapa anterior a su escala minima eficiente (izquierda), mejor dicho,
desviarse de su 6ptimo de explotacién a corto plazo [Min Cme]. A esta
practica, en microeconomia se le conoce como producir a “capacidad
ociosa”. Tomando en cuenta la misma grafica, obsérvese que la empresa C
si bien alcanza su minimo costo unitario en QC, con un precio maximo, esta
forzada a ofrecer qC, alli se hace notoria la escasez de bienes y servicios,
pues las firmas pertenecientes a esa industria por ejemplo A y B no ofrecen
QA y QB al mercado por lo acotado anteriormente. Y la empresa C, la cual
muestra mayor capacidad productiva en la estructura de costos fijos altos,
tiene los incentivos manifiestos de ofrecer una produccién: [gc < QC < QC *
(produccion de cmg = precio de mercado)].

Caso analogo ocurre en la industria de CF bajos con la empresa e y c, la
primera a pesar de contar con un mejor ratio [Z/E]’ lleva al mercado la
produccién ge que es menor a Qe. En el caso de la empresa ¢, ocurre una
violacién a la ley de precios, dado que oferta gc al precio de mercado. Ello

es posible sélo cuando hay una cantidad tal de empresas, que al Ejecutivo
en lo breve o con rezago, se le hace cuesta arriba supervisar. Igual andlisis
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Grafica 3: Industria de costos fijos asimétricos y efecto de un precio
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Fuente: Elaboracién propia.

Estableciéndose un precio méaximo, se tiene que en el escenario de CF alto la empresa C
es quien prevalece, mientras que en el contexto de CF bajo las empresas ¢, d y e
prevalecen pero haciendo un uso sub-6ptimo de los recursos disponibles en la produccion
del bien Q

puede aplicarse sobre la empresa d. Se deja ver que todas las firmas deben
responder de la mejor manera ante una politica de precios, algunas optan
por salir ya que alli reducirian pérdidas y las que quedan, reajustan en lo
posible (hay rigideces enddgenas y legales) la distribucion factorial entre [/] y
[A].

En efecto, las estadisticas que dan cuenta de un uso en la capacidad
operativa de las empresas cercano al 30% - 35% (Abadi, 2013; Abadi y
Ragua, 2014; Abadi, 2015), circunstancia a la cual contribuye el control de
precios y el rigido control cambiario. Téngase en cuenta que la firma acude
solicitar divisas para abastecerse de aquel insumo no proveido en la
economia nacional, sumele a ello, las trabas de obtener dicha divisa {y el
aumento de los costos al migrar del délar oficial a la tasa paralela}. El
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resultado dificilmente sera otro, que la merma en la oferta de productos, ya
que resulta mas rentable migrar de actividad, dejar de ser una empresa
productora y pasar a ser una en la que importa y comercializa. Asi, es
entendida la conducta de des-utilizar el factor capital [k|] en la medida que
las ganancias que reporte éste, no estén garantizadas en producir
internamente sino en la comercializacién del bien importado. Pasa en la
industria de alimentos, farmacos, textiles, entre otras. En el sector industrial
CONINDUSTRIA (2015) reporta una capacidad utilizada de 59%, seis afnos
mas tarde, el valor de este indicador es de 50%. Con esta inercia
importadora (Alvarez, 2015) se siguen rompiendo importantes eslabones en
las cadenas productivas de textil-confeccidn, quimica, plasticos, juguetes,
metalmecanica, electrodomésticos, vehiculos y autopartes, maquinarias,
equipos de computacién y telefonia que no pueden competir con los bajos
costos que asegura la abundante y barata mano de obra china, mucho
menos si tales manufacturas se importan a una ruinosa tasa de 6,30 o0 12
Bs/$. De hecho, en la dltima década la densidad industrial en Venezuela
cayd de 0,33 establecimientos por mil habitantes a solo 0,25. Examinese
por ejemplo la empresa d en el gréfico 3, los incentivos estdn dados para
producir por debajo de Qd*.

c. Respuesta a las acciones implicitas

La empresa opera en un escenario de mercado que funciona con elevada
ineficiencia, las razones se explican a continuacion.

Se comentd parrafos atras que la incertidumbre en el retorno de las
inversiones explica por qué una planta que cuenta con una capacidad
instalada de producir n unidades, sea pronto gestionada para producir una
cuantia inferior a n unidades. Ahora bien, qué acontece con las empresas,
si sumado a las regulaciones, controles, supervisiones y sanciones a las
que son sometidas por el Ejecutivo, se le adiciona una ley que regule la
gestion de sus inventarios, productos a ofrecer y también sus ganancias?
Para responder la interrogante, traigase a la mesa de analisis el segundo
mecanismo gubernamental, especificamente a la referenciada Ley de
Precios Justos.
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Por disposicién legal, la maximizacién de los beneficios no es una variable
sino un parametro pre-determinado; 30% sobre la magnitud de los costos. A

causa de ello, se tiene la siguiente relacién: [r, = 0,3Cme;p = 1,3%]. De

acuerdo con esto, en el grafico 4 se modela la conducta de una firma que
tiene resuelta la incégnita de maximizar beneficios con y sin precio maximo.
Puede apreciarse que la empresa ademas de proveer menores cantidades
de producto (sub-utiliza [K]), ofrece el bien a un precio de modo que
pareciera operar bajo una curva hipotética de costos medios aun mayor.

En sintesis, el mercado reflejado en las respuestas empresariales desarrolla
su peor faceta como entidad ordenadora de recursos econOmicos. Sin
embargo, aca de cierto modo es inexacto referenciarnos a las clasificadas
“fallas de mercado” derivadas usualmente por externalidades, informacion
asimétrica, insuficiencia competitiva o una profusién de bienes publicos.
Mas equivoco auln, considerar practicas colusivas, integracién vertical,
riesgos de selecciones adversas o ejercicios predatorios de una empresa
sobre el resto, para lograr en el presente expulsarlas y a futuro gozar de un
mayor poder de mercado, ofreciendo bienes y servicios a mayores precios.
Si esto ultimo fuese el caso, el analisis recae sobre la gestién de los
organismos e instituciones pro-competencia. Aqui, estamos subrayando el
hecho de un ambiente que se antepone a la existencia del mercado, no a
sus altos o bajos aciertos como sucede en las economias extranjeras, de las
cuales sondean las posibles correcciones.

Un mercado, decretado publicamente a no cohabitar en la economia
venezolana, para ser remplazado por un estatismo, degenera la mayor
ociosidad y desgaste posible sobre las capacidades productivas de los
insumos [/; K], posterga el avance econdmico y aniquila la entrada de las
tendencias globales al pais. Esto es, opaca el potencial de innovacién e
invencidn que debe caracterizar a una economia si quiere triunfar en el siglo
presente.

En particular, la empresa se halla en un estado critico de busqueda sub-
optima en las decisiones tomadas; bajo este contexto el interés sobre la
calidad del producto o servicio a ofrecer es minimo. La estrategia de contar.
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Grafico 4: Reaccion empresarial ante un margen de beneficio
establecido
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Fuente: Elaboracién propia

La firma buscara ubicarse en una curva de mayor costo para la misma cantidad
producida

con un mayor capital humano dentro de su cuerpo laboral es sustituido por
otros objetivos superpuestos de corto plazo: evitar en lo fortuito las
penalizaciones, crear la mejor red de contactos con organismos publicos,
maximizar la practica de evadir obligaciones legales y postergar en el
tiempo el proceso de desarrollar economias de escala en las empresas,
valga decir, cuando las dinamicas de mercado se ven obstruidas, invertir en
investigacion y desarrollo carece de interés, se desincorpora de los planes
de expansion de las firmas.

Por ultimo, el sector privado queda reducido a responder de manera
acorralada ante el acecho estatal del “Socialismo del Siglo XXI”, que niega
toda autonomia de emplear los recursos productivos de la forma mas
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eficiente posible. Ello se manifiesta cuando el tipo de cambio se emplea
como medio para sélo importar y consumir, cuando las factorias como
medio fisico para producir, son usadas para sélo almacenar y comercializar.
Y lo peor de este contexto, es que ante una creciente inflacion a la firma le
gueda como via de escape Unicamente simular, pues, sin que prevalezcan
precios reales y estables, la peripecia empresarial de desplegarse en la
economia es casi nula.

La determinacion de los salarios y los precios por decisidon gubernamental,
al margen de la productividad y del concurso de los empleadores y la
representacion organizada de los trabajadores genera severas distorsiones
que impiden el céalculo econdmico, generan inflacion y obstaculizan la
implantacion y desarrollo de negocios formales. En el andlisis que se
conduce, esto se traduce que la empresa no tiene control sobre los costos
ni sobre los precios, se acomoda a las circunstancias que se van
presentando, tratando de sobrevivir y decidiendo sobre la marcha.

El propésito de responder la incégnita propuesta, ;qué hace la empresa
venezolana ante un escenario adverso? puede derivar en numerosas
respuestas, sin embargo, todas apuntan a que el pais se encamina a
funcionar bajo una economia en la cual languidece de forma acelerada la
oferta de bienes y servicios.

Conclusiones

- Para el “Socialismo del siglo XXI”, el mercado es antagénico a su
existencia.

- Las entidades empresariales son quienes absorben los tres
mecanismos dispuestos por el gobierno nacional para combatir al
mercado.

- La escasez generalizada de insumos nacionales unidos a la restriccidon
en el acceso a divisas obliga a ajustes indeseados, que causan
perjuicio a la sociedad.

- Ante dichos mecanismos la empresa responde de la siguiente
forma:
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a. Cierre de las unidades productivas sin capacidad de adaptacion,
principalmente los recientes emprendimientos empresariales vy
aquellas que se vean confiscadas.

b. Fortalecimiento de aquellas unidades productivas que operen con
rendimientos crecientes. Empresas con economias de escala

cuentan con una mayor capacidad de ajuste en la relacion l/l?

c. Rentabilidad y eleccion de producir en una etapa anterior a la escala
minima eficiente [EME]. Produccién con capacidad ociosa, la etapa
productiva se ubica bien sea en la subutilizacion del insumo capital
(primera etapa de la produccion) o en la sobreutilizacién del capital
(tercera etapa): uso ineficiente del insumo fijo.

d. Surgimiento de conductas tipo “poder de mercado”. EI dominio y
arbitraje sobre los precios se refleja con la aparicién de economias
subterraneas. Estas ultimas son sintomas de los controles de precio
y control sobre el margen de ganancia.

e. La inflacion creciente, modifica la certidumbre de proyeccion entre
los agentes econdmicos. Se ejerce una mayor presion sobre el input
laboral.

f. Opera un sistema de mercado que funciona con elevada ineficiencia
respecto a la asignacion de los recursos (el gobierno necesita dicho
funcionamiento). La distorsion de los precios relativos en la
economia, hace que la inversién se vea difuminada en el tiempo.

- A la economia, cada vez mas, le cuesta responder a la demanda de
bienes y servicios de la poblacion. El Sector privado va mermando.

- Las acciones emprendidas por el Estado-Gobierno, de entrabar el
funcionamiento del mercado, provocan reduccion de la produccion,
escasez, desabastecimiento y deterioro de la calidad de vida del
venezolano.
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